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利用微 信月入 5 万元之 7 天打造 2000 精准订 阅用户 

我 发现很 多专家 、讲师 都喜欢 大谈特 谈那些 “营销 策划” 、“ 行销 方案” ，讲得 很神秘 ，却没 
有讲 到简单 易懂的 精髓。 

现在 ，我 要戳破 那层“ 窗纸” ，让你 带来无 穷无尽 的精准 客户。 

请 你深吸 一口气 ，把下 面这句 话阅读 3 遍 ，然后 写到自 己的笔 记本里 、贴在 电脑前 、放 在床 
头 ，把这 句话放 在所有 你每天 看见的 地方。 

我相信 ，你在 30 天之内 会因为 这句话 的启发 ，发 现至少 一处营 销商机 ，因为 ，我们 身边很 
多朋友 都己经 受益。 

所以 ，我 希望你 重视这 句话： 

最大 化散播 带钩的 鱼饵！ 

你听清 了吗？ 

请把 这句话 ，重 复阅读 三遍！ 7 天 2000 精准 客户简 直就是 小儿科 的事情 ，如 何你还 是感觉 
没 有客户 ，就再 重复这 句话。 

设计好 “鱼饵 ”然后 去“鱼 塘”把 鱼调来 放在自 己的“ 鱼塘” 即自己 的客户 数据库 （ 把客户 
储存在 个人微 信或者 自己的 微信公 众账号 ）。 被动 吸引来 的客户 的价值 是你主 动去加 的客户 
的价 值至少 10 倍 以上。 

这 里面有 2 个 关键词 ： “ 鱼 饵”和 “最大 化”。 

让 我们来 一一 解析。 

你跟潜 在客户 之间， 只差一 个鱼饵 

消费者 总是喜 欢“贪 小便宜 ”的！ 这就 是为什 么超市 里越来 越多的 “附送 赠品” 现象的 原因。 
所以 ，你要 让潜在 客户变 成现有 客户， 就要给 他足够 的“好 处”。 

你要 想让“ 鱼儿浮 出水面 ”， 就 必须给 它足够 的“鱼 饵”。 

但是 ，什 么样的 “鱼饵 ”才能 吸引“ 鱼”上 钩呢？ 

记住 下面两 句话： 

高 价产生 价值， 

低价产 生欲望 ， 

行动 力来源 于“高 价的商 品低价 卖”！ 

而什么 样的鱼 傅最吸 引消费 者呢？ 

当 然就是 “把价 格降到 最低” 的价格 一一 零价格 一一 或 者称“ 免费赠 品”。 

鱼饵设 计标准 （极 度诱惑 ，难以 抗拒） 

1， 超常 的结果 
2， 飞快 的速度 

3, 具体 的好处 

4, 被限制 的人数 

5, 高价 值赠品 

“ 鱼饵” 可以有 很多种 ，我觉 得成本 最低的 就是电 子书。 

比如 ，比 如你在 q 群里 群发这 样一条 消息： 

我将免 费分享 【工 资翻 倍谈判 技巧】 ，请 加微信 **** 或者 关注公 众账号 ***** 

这样的 鱼饵运 用了超 常结果 这个设 计准则 ： 即承诺 ”工资 翻倍” 

还可 以优化 一下： 

“你也 可以在 30 天内 让工资 翻倍！ 请 加微信 **** 或者 关注公 众账号 ***** 分享 12 重 巧妙谈 
判策略 ， 让你的 老板立 即给你 涨工资 -8 年 绝密经 验分享 ，完全 免费” 

这样相 对好点 ，运用 到了超 常结果 、飞 快速度 、具体 好处这 3 个因素 。飞 快速 度是指 30 天， 
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具体好 处是指 12 种 巧妙谈 判策略 
还可 以优化 

“打 工皇帝 李开复 30 天让 工资翻 倍的绝 密谈判 策略， 适用于 90% 打 工族！ 请 加微信 **** 或 
者 关注公 众账号 ***** 免 费分享 。仅限 20 分钟 之内免 费报名 。前 100 为报 名者获 赠价值 200 

元的 《驯 服老板 72 绝技》 、《让 老 板为你 打工》 2 本 电子书 全 部免费 ，先到 先得” 

这 样的消 息效果 会更好 ，运 用了超 常结果 、飞 快速度 、具 体好处 、限制 人数、 高价值 赠品这 
5 种 准则。 

设计好 “鱼饵 ”以后 ，要 想获得 大量的 精准客 户就很 简单了 ，再 次记住 刚刚说 的那句 话：最 
大 化散播 带钩的 鱼饵！ 

前 期做好 两件事 情：设 置好“ 鱼饵” ，准备 好赠品 。赠品 建议是 电子书 等知识 类的， 成本最 
低。 

“鱼 饵”的 设计要 根据不 同的产 品利用 上面所 讲“鱼 饵设计 标准” 。“鱼 饵”要 跟你所 卖的产 
品有 关联。 

去 哪里散 播呢？ 

去潜 在客户 所在的 “鱼塘 ” （ 网上、 网下潜 在客户 所聚集 的地方 ）。 这里 除了“ 鱼饵” 也可以 
写 一篇带 有较高 吸引力 标题的 高质量 的“软 文”。 

下面我 就分享 去哪里 散播你 的鱼饵 或软文 ： 

1, 线下 ，线下 这里不 多说， 一 切你所 能看到 广告的 地方都 可以。 实在太 多了。 

2, 线上， 这是我 主要分 享的。 

线上 的散播 “鱼饵 ”推广 法：整 体分成 3 个板块 6 大 系列。 

3 大板块 ：①免 费流量 板块② 低成本 流量板 块③付 费广告 

每个 流量板 块我们 都有专 门的团 队在做 ，目 的就是 做到最 专业。 我们已 经形成 几个板 块的自 
动化吸 引精准 客户的 系统。 

一 、免 费流量 板块： 

1, QQ 系 列：① QQ 群 推广法 ：群发 、群 发邮件 、群文 件共享 、群 相册、 群成员 导出加 qq 
为微信 好友。 qq 群关 键字必 须跟你 的产品 相关的 。比如 ： 卖减肥 产品的 ， 那么 所加的 qq 
群就 应该是 减肥群 。用 很多的 qq 大量 的加群 ，如果 你一个 qq —天加 10 个群， 10 个 qq — 
天 也就是 100 个群 ， 100 个群至 少覆盖 20000 的精准 客户。 

② 建立 讨论组 ，把 群里 的人拉 到你所 建的讨 论组里 ，直 接散播 你的鱼 饵或者 软文。 

③ qq 空间 ，去同 行或者 人气空 间点赞 、评 论。 

④ 手机 qq 。 去手机 qq 兴 趣部落 里散播 。搜 索跟产 品相关 的兴趣 部落。 

2, 微博系 列：主 要是腾 讯和新 浪微博 。搜索 跟产品 相关的 人群去 留言、 私信。 

3, 百度、 360 系列 ：贴吧 、论坛 、知道 、文库 、经验 、百科 。如你 是做减 肥产品 的就到 ： 
减 肥贴吧 、减肥 论坛。 

4, 分 类信息 网系列 ：去各 类分类 信息站 发布你 的“鱼 饵”或 软文。 

5, 开心网 、人 人网、 豆瓣网 、天涯 、猫 扑等 大流量 网站。 

6, 手机 APP ， 去 下载手 机助手 上推荐 的一些 APP 软件 ，或者 百度里 面搜索 。比 如卖 减肥产 
品的 ，就可 以下载 “超级 减肥王 ”“减 肥食谱 ”等等 很多的 app 应用 软件。 

7, 微信端 ： qq 好友 导入， 电话号 码导入 ，附 近好友 ，微群 。主 要推荐 微群， 自己先 去找很 
多 的微群 ，然 后互换 微群， 每天坚 持与别 人互换 10 个群 ，久而 久之你 就有了 一个庞 大的群 
营销数 据资源 。去 微群里 散播。 

二 ，低成 本流量 系列： 

1, 谈判式 ，找拥 有平台 的主人 谈判给 予一定 的推广 费：找 群主谈 、找 贴吧吧 主谈、 找论坛 
坛主、 找微博 博主谈 、找 站长谈 、找 微信公 众账号 小编谈 （ 这个效 果直接 、快 ）。 依次 类推。 
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2, 分类信 息置顶 

3, 邮 件群发 ，找别 人代发 。（淘 宝找） 

4, 短 信群发 （淘 宝找） 

5, 找 别人代 发软文 （淘 宝找） 

三 ，付 费广告 

付费 广告成 本较高 ，但 是引流 过来的 客户比 较精准 ，要结 合制作 一个营 销型的 网站页 面来吸 
引目 标客户 ，通过 把“鱼 饵”放 置在营 销型的 页面里 。可 以通过 设置相 关关键 字广告 ，以下 
方式付 费推广 ： 

1, 广 告联盟 

2, 百度、 360 等 竞价广 告这个 较高。 

3, 地 面广告 

4, 微信 公众账 号广告 ，这个 可以通 过软文 的形式 去推广 ，把 “鱼 饵”放 置在软 文里。 

说明 ：付费 广告成 本较高 ，但是 引流来 的很快 ，省去 很多免 费推广 的麻烦 ，只 要把成 交率、 
转 介绍这 块做好 ，就是 个投资 回报的 游戏。 是个系 统工程 ，做好 话就可 以形成 自动盈 利系统 
了。 

新 手学会 几种免 费的就 可以了 ，然后 狠狠的 去执行 ，你会 有意想 不到的 收获， 以后根 据条件 
再返 回来多 看看。 

当你 累积第 一批客 户以后 ，再 利用我 的客户 快速裂 变的独 门秘笈 ，【以 后我会 分享】 ， 会迅速 
10 倍、 100 倍倍 增你的 客户数 据库。 



